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        Vorwort

    Ohne Werbung – kein Umsatz. Schon Henry Ford wusste, dass Werbung für die Entwicklung eines Unternehmens und den Verkauf der Produkte absolut notwendig ist. In der Regel kostet Werbung Geld, oft sogar viel Geld. Wäre es nicht genial, wenn Sie Ihre Webbesucher (Traffic) gratis erhalten könnten? Völlig kostenlos? Ja, das ist möglich. 
 
Kostenloser Traffic auf der eigenen Webseite spielt eine sehr große Rolle. Da die Preise für effektive Werbemaßnahmen im Web ansteigen, ist fast jeder Webseitenbetreiber heutzutage auf alternative Besucherströme aus diversen Quellen angewiesen. Schließlich geht es letztendlich immer um einen hohen Gewinn und nicht um den hohen Umsatz bei enormen Kosten. Ideal wären regelmäßige Umsätze völlig ohne Werbekosten. Nicht möglich? Aber sicher!
 
Genau das sollten Sie anstreben. Am Anfang einer Tätigkeit im Internet ist es sehr wichtig, nicht gleich Geld für Werbung zu „verbrennen“, zumal meistens erst Erfahrungen mit der Effektivität von Internetwerbung gesammelt werden müssen. Konzentrieren Sie sich daher zunächst auf kostenlose Werbemaßnahmen. Dann kann nichts schief gehen. 
 
So ganz ohne bezahlte Werbung werden Sie im Laufe Ihrer Internet-Marketer Tätigkeit wohl nicht auskommen, doch Sie profitieren schon in hohem Maß, wenn der Besucheranteil, der aufgrund kostenloser Werbemaßnahmen auf Ihre Webseiten kommt, massiv gesteigert werden kann. Wie Sie gratis Besucher auf Ihre Webseiten locken, erfahren Sie in den folgenden Zeilen. Mit den zahlreichen Maßnahmen, kostenlosen Traffic zu generieren, kommen Sie Ihrem Ziel, ohne kostenpflichtige Werbung Geld zu verdienen sehr nahe. So mancher Webmaster verzichtet ganz auf bezahlte Werbung und lebt trotzdem gut von seinen Einnahmen. Das sollte auch Ihr Ziel sein, denn der Aufbau eines tragfähigen Internet Business basiert heute zum großen Teil auf kostenlosem Traffic, der jedoch qualitativ hochwertig ist. Denken Sie da nur mal an die sozialen Netzwerke. Ein unglaubliches Potenzial! Später, wenn die ersten Gewinne verbucht sind, können Sie dann immer noch bezahlte Werbung in Ihr Konzept integrieren. Wenn Sie gratis Besucher auf Ihre Webseite führen, bedeutet dies nicht, dass es sich um nicht qualifizierte Besucher handelt.
 
Im Gegenteil! Gerade mit den nachfolgend beschriebenen Maßnahmen gelingt es, eben diese Besucher auf die Webseite zu locken, die an den publizierten Themen interessiert sind. Schließlich kommt es darauf an, gute Besucher auf die Webseite zu führen, die auch Umsätze ermöglichen. 
 
In dieser Publikation zeige ich Ihnen viele Möglichkeiten, gratis die passenden Besucher auf Ihre Webseite zu bekommen. Sie sind mit zwar mit etwas Zeitaufwand verbunden, kosten dafür aber kein Geld. In kurzen Abschnitten lesen Sie, welche Maßnahmen zu ergreifen sind und wie Sie vorgehen sollten. 
 
Und nun geht es los ... gratis natürlich!

    
        Lassen Sie andere für sich werben!

    Um was geht’s?
 
Partnerprogramme helfen Webseitenbetreiber (Merchants) beim Vertrieb der Produkte und / oder bei der Gewinnung neuer Kunden / Interessenten. Webmaster (die Partner der Betreiber oder „Affiliates“) werben dabei für Anbieter von Produkten im Internet auf Provisionsbasis. 
 
So funktioniert es:
 
Die Anbieter der Produkte stellen den Partnern/Affiliates Werbemittel (z. B. Banner, Textlinks, Grafiken) zur Verfügung. Diese integrieren die Werbemittel z.B. auf Ihren Webseiten. Sobald ein Kunde über die Webseiten der Partner auf die Seite der Anbieter kommt und z.B. Produkte erwirbt, erhält der Partner eine zuvor vereinbarte Provision. Manche Partnerprogramm-Betreiber vergüten auch den Besucher einer Website mit einer Provision (Pay per Click) oder nach erfolgreichen Newslettereintrag (Pay per Lead).
 
Deshalb brauchen Sie es:
 
Das Partnerprogramm ist gratis für den Partnerprogramm-Anbieter, denn er muss erst eine Provision auszahlen, nachdem auch Produkte verkauft wurden. Also nur im Erfolgsfall! Kosten entstehen also erst, beim erfolgreichen Verkauf. In diesem Moment wurde der Verkaufspreis aber schon durch den Kunden bezahlt. Wichtig: Vereinbaren Sie nur Provisionszahlungen bei erfolgtem Verkauf und erfolgreicher Bezahlung der Ware. Auf keinen Fall sollten Sie für simple Besuche der Webseite (Pay per Klick) oder ähnliche Modelle Zahlungen zusichern. Das kann man natürlich auch machen. Allerdings muss man hier sicher sein, dass die Kunden danach auch etwas kaufen und Geld in die Kasse kommt. Sonst geht der Schuss nach hinten los. Bezahlen Sie also besser erst dann Provisionen, wenn auch tatsächlich etwas gekauft wurde!
 
Beispiel: Der Kunde kauft für 30 Euro über die Webseite eines Partners ein eBook, bezahlt den Kaufpreis an den Anbieter, der das Partnerprogramm betreibt. Anhand des übertragenen Codes (Partner-Identifikations-Nummer, Kurz „Partner ID) des Partners erkennt der Anbieter, wer den Kauf vermittelt hat und überweist dann an den betreffenden Partner die fällige Provision. Sie können mit Hilfe vieler Partner Ihre Umsätze kräftig steigern, ohne dass Ihre Werbekosten steigen. Sie müssen ja vorher nichts bezahlen!
 
Vorteil: Ihre Präsenz im Internet vervielfacht sich ohne Arbeit, weil die Werbebanner und Links von den Partnern selbstständig in deren Webseiten integriert werden. Hinweise und Links zu Ihrer Webseite sind also auf vielen anderen Seiten mit passendem Content zu finden, ohne dass Sie etwas dafür bezahlen müssen. 
 
So nutzen Sie es gratis:
 
Es gibt zwei Arten, wie man selbst en Partner-Programm starten kann. Für viele Einsteiger eignet sich zunächst ein eigenes Partner-Programm bei einem Partner-Programm-Netzwerk einzurichten. Partner-Programm-Netzwerke sind das Bindeglied zwischen dem Anbieter eines Produkts/Betreiber und dem Partner (Beispiele: Affilinet.de, Zanox.de). Netzwerke stellen die Technik zur Verfügung (z.B., dass die Zuordnung mit der Partner ID klappt.) Außerdem Verwalten sie die Finanzen. Gerade am Anfang ist das für einen Produkt-Anbieter sehr bequem. Er muss sich nicht mit technischen Details oder Abrechnungen herumschlagen. Ein weiterer Vorteil: Die meisten Partner durchforsten regelmäßig Partner-Programm-Netzwerke, um lukrative Partner-Programme zu finden. Vielleicht stoßen sie dabei ja demnächst auch auf Ihr Partner-Programm? 
 
Die weitere Alternative bietet Ihnen eine eigene Inhouse-Partner-Programm-Software. Hiermit sparen Sie das Partner-Programm-Netzwerk und haben freie Hand – aber auch etwas mehr Arbeit. Die Technik können Sie mit fertigen Software-Programmen in Ihre Webseite integrieren. Wobei hier schon technisches Know How gefragt ist. 
 
Ob Inhouse Partner-Programm oder Netzwerk: Melden Sie Ihr Partnerprogramm in jedem Fall bei den relevanten Infoseiten für Partnerprogramme an. So werden viele Interessenten auf Ihr Programm aufmerksam und tragen sich ein. Es gibt viele Webseiten mit guten Informationen zum Thema, die Ihr Partnerprogramm gerne präsentieren. Auf diesen Webseiten informieren sich die Partner und suchen nach neuen Partnerprogrammen. Tragen Sie Ihr Partnerprogramm also unbedingt dort ein, dann melden sich auch schnell geeignete Partner bei ihnen an. Weiter interessante Partnerprogramm-Netzwerke finden Sie auch über die genannten Links der Partnerprogramm-Infoseiten!

    
        So werden Sie gefunden!

    Um was geht’s?
 
Die führenden Suchmaschinen dürften Sie kennen. Fast alle Internetuser haben schon einmal über eine Suchmaschine etwas gesucht. Beim Eintrag geben Sie der Suchmaschine die www-Adresse an, damit eine Listung erfolgen kann. Wer hier auf den oberen Plätzen steht, erhält ziemlich sicher Webseitenbesucher und damit sehr wahrscheinlich auch Kunden. 
 
So funktioniert es:
 
Durch den Eintrag Ihrer Webseite bei Suchmaschinen erhalten Internetuser bei der Angabe relevanter Begriffe passende Suchergebnisse, eventuell einen Link zu Ihrer Webseite, zu Ihren Artikeln, Ihren Beiträgen in Blogs, in Artikelverzeichnissen oder Ihre Online PR-Meldung. Die User geben den Suchbegriff oder Kombinationen ein und erhalten darauf Ergebnislisten mit Links zu Webseiten, deren Inhalt dem Suchbegriff entspricht. 
 
Deshalb brauchen Sie es:
 
Viele User nutzen Suchmaschinen aller Art, um Themen zu finden. Stimmen die Suchbegriffe mit den Inhalten Ihrer Website überein, besteht eine gute Chance, dass ein Link zu Ihrer Webseite landet. Der Suchende erhält also einen Hinweis auf Ihre Webseite oder Webseiten mit Links zu Ihrer Seite und besucht diese eventuell auch. So können eine Menge Besucher auf Ihre Webseite gelangen, die sonst nie den Weg zu Ihnen gefunden hätten. Die einfache Aufnahme bei den Suchmaschinen ist i.d.R. gratis. Melden Sie also Ihre Website bei allen wichtigen Suchmaschinen an, damit diese auch wirklich gefunden werden kann.
 
Wichtig: Besucher, die über Suchmaschinen auf Ihre Website gelangen, sind sehr wertvoll, denn sie haben mit themenrelevanten Begriffen nach weiteren Informationen über das jeweilige Thema gesucht.
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